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2.1 DESPRE IFRS 15 ,VENITURI DIN CONTRACTE CU CLIENTII”

2.1.1 IFRS 15

Obiectivul standardului este de a stabili principiile aplicabile pentru a raporta utilizatorilor FS informatii

utile despre:

- din Si care decurg dintr-un

cuun

IFRS 15 — se ocupa de veniturile care decurg din contractele cu clientii (de a vinde bunuri/presta
servicii) in cadrul activitatii obisnuite, cu exceptia veniturilor rezultate din contracte care intra in
domeniul de aplicare al unui alt IFRS, cum ar fi:

- —acoperite de IFRS 16

- — acoperit de IFRS 4 (sau, atunci cand este in vigoare, IFRS 17)

- —acoperite de IFRS 9

- alte drepturi contractuale - acoperite de IFRS 10 ,,Situatii financiare consolidate”, IFRS 11
LAcorduri in comun”, 1AS 27 — ,Situatii financiare individuale” si IAS 28 , Investitii in asociatii si asocieri
n participatie”

- contracte privind schimburile nemonetare intre entitati din aceeasi linie de activitate pentru a
facilita vanzarile catre clienti sau potentiali clienti.

IFRS 15 — acoperd, de asemenea, contabilizarea suportata pentru obtinerea si
indeplinirea unui contract de furnizare de bunuri/servicii DACA nu exista niciun alt IFRS aplicabil
pentru acele costuri

IFRS 15 — oferd, de asemenea, un model pentru mdsurarea si recunoasterea castigurilor si pierderilor
din vanzarea unor active nefinanciare (PPE)

IFRS 15 inlocuieste toate cerintele de recunoastere a veniturilor din IFRS si US GAAP: IAS 11 —
Contracte de constructie; IAS 18 — Venituri, IFRI 13 — Programe de fidelizare a clientilor; IFRIC 15 —
Acorduri pentru construirea de imobile, IFRIC 18 — Transferul de active de la clienti si SIC 31 — Venituri
— Tranzactii de barter care implica servicii de publicitate

Principiul si pasii

Principiul de baza subliniat de IFRS15 este ca ar trebui sa fie

astfel incat sa ilustreze bunurilor/serviciilor promise intr-o
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suma care sa reflecte care urmeaza sa fie primite de

entitate.

Pentru a sti daca IFRS 15 este aplicabil si cum se aplica IFRS 15, pasii care trebuie urmati sunt:

1. |dentificati cu un client

2 |dentificati din contract

3 Determinati

4, pretul tranzactiei la obligatiile de executie din contract

5 venituri atunci cand/pe masura ce entitatea indeplineste obligatia de

executare

2.1.2 Principiul si pasii de urmat

Principiul de baza subliniat de IFRS15 este ca venitul trebuie recunoscut astfel incat sa ilustreze

bunurilor sau serviciilor promise care reflecta

care urmeaza sa fie primit de entitate. ( IFRS 15 alin 2)

Pentru a sti daca IFRS 15 este aplicabil si cum se aplica IFRS 15, pasii care trebuie urmati sunt:

A N s

Entitdtile trebuie sa aplice cerintele IFRS 15 contractelor cu conditii similare si
in circumstante similare ( IFRS 15 alin. 3 ).
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2.1.3 Conceptul de ,venit”

Venituri = indicator al si, de asemenea, un indicator al al unei
afaceri
Venituri = acel venit derivat din activitatile ale unei entitati

Recunoasterea veniturilor este tratata si de:

IFRS 16 — Contracte de leasing

IFRS 9 — Instrumente financiare

IFRS 15 acoperd , Venituri din contractele cu clientii”, desigur, alte contracte, apoi leasing/instrumente
financiare
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2.1.4 Venituri, venituri sau castig

Definitia Consiliului IAS:

Venituri = in beneficii economice in cursul perioadei contabile sub forma de

de active sau de pasive care rezultd Iintr-o

de capitaluri proprii, altele decat cele legate de contributiile participantilor la

capitaluri proprii
= Venitul reprezinta atat venituri, cat si castiguri

Venituri = venit derivat din activitatile ale unei entitati — definitia IFRS 15
Castiguri = alte elemente care indeplinesc definitia venitului, dar care pot apdrea sau nu din activitatea
obisnuita, de exemplu ,castiguri din cedarea activelor imobilizate”

IAS 1 — Prezentarea situatiilor financiare: o entitate trebuie sa prezinte venituri din
castiguri

L)
N Acum este timpul s3 va verificati intelegerea. Notati raspunsurile dvs. la chestionar:
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2.2 IDENTIFICAREA UNUI CONTRACT CU CLIENT(I)

2.2.1 Componentele unui contract

Contract = un intre 2 sau mai multe parti care creeaza
drepturi si obligatii.
Contractul poate fi , sau conform

practicii comerciale obisnuite a unei entitati

Activ contractual = al unei entitati in schimbul unor bunuri
sau servicii pe care entitatea le-a transferat unui client atunci cand acel drept este conditionat de altceva
decat trecerea timpului (de exemplu, de performanta viitoare a entitatii )

Raspunderea contractuala = a unei entitati de a transfera bunuri/servicii catre un
client pentru care entitatea a primit/va primi contraprestatie de la client

Client = 0 parte care a incheiat un contract cu entitatea pentru bunuri/servicii care

sunt o iesire a activitatilor ale entitatii in schimbul

Obligatia de executare = a intr-un contract cu un client pentru a transfera clientul

fie:

a) Bun(e)/serviciu(e) care este/sunt sau
b) A de bunuri/servicii distincte care sunt Tn mod substantial
sicare au de transfer catre client

Pret de véanzare independent = pretul la care o entitate ar vinde bunul sau serviciul promis

unui client
Pretul tranzactiei = suma la care entitatea sa aiba dreptul in
schimbul bunurilor/serviciilor promise unui client, excluzand sumele incasate in
numele
Durata contractului = in care partile la contract au drepturi

si obligatii executorii
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2.2.2 Criteriile necesare care trebuie indeplinite

Pentru ca un contract sa intre in domeniul de aplicare al IFRS 15, acesta ar trebui sd indeplineasca TOATE
urmatoarele criterii:

1. Partile lacontract au contractul si se angajeaza sa isi indeplineasca obligatiile
respective

2. Entitatea poate identifica fiecarei parti cu privire la bunurile/serviciul ce
urmeaza a fi transferat

3. Entitatea poate identifica termenii pentru bunurile/serviciul ce urmeaza a fi
transferat

4. Contractul are

5. Este ca entitatea va contraprestatia la care va avea

dreptul in schimbul bunurilor/serviciilor care vor fi transferate clientului.

Este posibil ca criteriile de mai sus sa nu fie indeplinite toate la ,inceperea” unui contract —in acest caz,

aplicarea IFRS 15 va fi pana cand toate criteriile sunt indeplinite.
Daca criteriile sunt indeplinite la inceput, o entitate nu aceste criterii decat daca
exista o semnificativa in fapte si circumstante.

Evaluarea actualizata este de natura prospectiva si nu ar modifica concluziile asociate cu bunurile sau
serviciile deja transferate.

2.2.3 Exemplul 1

Un dezvoltator RE a vandut o cladire unei companii start-up pentru 1 milion de dolari. Clientul plateste
un depozit nerambursabil de 100.000 USD si incheie un acord de finantare cu dezvoltatorul RE pentru
restul de 90%, gajand cladirea ca garantie.

Tn cazul in care clientul nu pliteste, compania RE preia clddirea fird a solicita vreo compensatie
suplimentara de la client (nici clientul nu poate cere nicio compensatie).

Costul cladirii pentru compania RE este de 750.000 USD.

Compania infiintatd obtine controlul asupra cladirii la inceputul contractului, cand este semnat acordul.

Cerinta:
Evaluati daca acesta este un contract conform IFRS 15:
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2.2.4 Exemplul 2

Un consultant fiscal a incheiat cu un client un contract de consultanta fiscala pe 3 ani. Conform
acordului, clientul plateste o taxa lunara fixa de 1.000 USD si poate adresa orice intrebare de la
consultantul fiscal, in functie de nevoile clientului. Fiecare parte are dreptul unilateral de a rezilia
contractul fard a compensa cealalta parte, daca aceasta ofera un preaviz de 30 de zile.

L)
N Acum este timpul s3 va verificati intelegerea. Notati raspunsurile dvs. la chestionar:
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2.3 OBLIGATII DE EXECUTARE

2.3.1 Definitie

Entitatea ar trebui sa recunoasca venitul

Entitatea trebuie sa stabileasca care dintre bunuri/servicii reprezintda o obligatie de executare

Tncepand cu

Obligatia de executare este fie

a) un bun/servicii (sau un pachet de bunuri/ sv ) care este/sunt SAU
b) a de bunuri/ sv care sunt in mod substantial
sicare au de transfer catre client, ceea ce inseamna ca

AMBELE criteriile de mai jos sunt indeplinite:

a. fiecare bun/ sv din serie indeplineste criterile pentru a fi un

b. progresul entitatii catre indeplinirea completa a obligatiei de performanta este masurat

Ccu

2.3.2 Bunuri/servicii distincte

Un bun/ sv promis unui client este o obligatie de performantd DISTINCA dacd ambele criterii sunt
ndeplinite:
1. poate beneficia de bine/ sv e

2. al  entitatii  pentru a transfera  un  bun/ sv  este

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




10

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




2.3.3 Exemplu

Un producator (Ferrari) vinde un produs distribuitorului (un dealer de masini).

Ferrari promite cd va oferi intretinere gratuita oricarei persoane care isi cumpard masinile de la orice
dealer.

Ferrari externalizeaza intretinerea catre dealer.

Plata se face pe serviciu efectuat in numele Ferrari. Dacd nu este necesar niciun serviciu, nu se
efectueazad nicio plata.

2.3.4 Principal vs Agent (Cine oferd g/ sv ?)

Principalul:

Agentul

Principalul obtine controlul asupra oricaror dintre urmatoarele:
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2.3.5 Optiuni pentru clienti (dreptul material)

Optiunea pentru bunuri suplimentare/ sv este o obligatie de executare separata NUMAI daca aceastd

optiune ofera clientului un drept de

Valoarea financiard a , dreptului material” fata de client =

Prin exemplu:
Un contract pentru 500 de produse A @10 USD fiecare cu optiunea de a cumpara alte produse cu o
reducere de 40% (in timp ce reducerea obisnuitd este de 10%).

2.3.6 Dreptul de a reveni

Entitatea poate sa nu considere ca si-a indeplinit obligatia pana la dreptul de returnare

N Acum este timpul s3 va verificati intelegerea. Notati rdspunsurile dvs. la chestionar:
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2.4 PRETUL TRANZACTIEI

2.4.1 Definitie

Pretul tranzactiei =

Pretul tranzactiei poate include:

Pretul estimat al tranzactiei este afectat de natura, momentul si valoarea contraprestatiei promise.

Tn evaluarea pretului traducerii, trebuie s§ ludm in considerare:

2.4.2 Considerare variabila

Daca contraprestatia promisa include o suma variabila, entitatea trebuie sa

valoarea contraprestatiei la care entitatea

Variabilitatea consideratiei se datoreaza in principal
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Pentru a estima valoarea contraprestatiei variabile, entitatea poate utiliza metoda cea mai potrivita

ntre:

Prin exemplu

Fabrica de jucarii incheie un contract cu o companie pentru a vinde papusi pentru 50 USD/papusa.
Daca clientul cumpara mai mult de 1.000 de papusi, atunci pretul unei papusi este redus retroactiv la
45 USD/papusa.

Tn primul trimestru, clientul cumpard 100 de papusi.

Fabrica de jucarii, pe baza cunostintelor lor despre client, produs, etc. considera ca clientul nu va depasi
nivelul de 1.000 de papusi :

Tn al doilea trimestru, clientul comand3 800 de p&pusi. Acum, fabrica de jucdrii isi reevalueazd
rationamentul si concluzioneaza ca clientul va depdsi nivelul de 1.000 de papusi

2.4.3 Rambursare si returnari

Daca, conform contractului, entitatea poate fi nevoitd sa-si ramburseze clientul si dacd, entitatea se

asteapta sa ramburseze o parte/intreaga contraprestatie, atunci aceasta suma ar trebui sa

”

ca venit, dar ca,,

Un caz special de rambursare este atunci cand clientul are ,,dreptul de a returna” bunul.
Conform standardului, dreptul de retur este obligatie de executare.

Pentru a contabiliza transferul unui produs cu drept de returnare, entitatea va recunoaste TOATE
urmatoarele:

a) Venituri

b) Raspunderea rambursarii

c) Activul
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Pentru a contabiliza aceasta tranzactie:

Db = Cr -
Cr -,
Db =Cr -

Entitatea trebuie sa analizeze la sfarsitul fiecarei perioade de raportare:

- sa fie recunoscut ca

- din
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2.4.4 Exemplul 1

Fabrica de jucarii a vandut 200 de papusi pentru 40 USD fiecare, cu garantie de rambursare a banilor in
30 de zile.

Costul unei papusi vandute este de 25 USD.

Pe baza performantelor anterioare si folosind metoda valorii asteptate, Fabrica de jucdrii considera ca
95% din papusile vandute NU vor fi returnate.

2.4.5 Componenta de finantare

Tn cazul in care primirea contraprestatiei nu corespunde cu al transferului de

bunuri/ servicii , atunci putem banui ca avem o componenta

Daca contraprestatia este primita dupa executarea obligatiei =>

Daca contraprestatia este primitd Tnainte de executarea obligatiei =>

IFRS 15 prevede cd ,pretul tranzactiei” ar trebui sa ia in considerare efectul de timp daca componenta
de finantare este

Expedient practic: entitatea nu trebuie sa ajusteze pretul tranzactiei pentru societatea finantatoare
daca entitatea se asteapta, la inceputul contractului, ca perioada dintre momentul in care entitatea

transfera bunurile/serviciile promise si momentul in care clientul plateste este

DACA componenta de finantare este semnificativd, entitatea determind pretul tranzactiei cu

valoarea contraprestatiei promise.

Rata de actualizare care trebuie utilizata =

= Sau

16

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




17

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




2.4.6 Exemplul 2: entitatea ofera finantare

Fabrica de jucarii vinde pe 1 '“"¢ 20X3 2.000 de papusi unui client pentru 121 USD fiecare, platibild in 24
de luni de la livrare.

Clientul poate returna papusile in 90 de zile.

Acest produs este nou, iar fabrica de jucarii nu are un istoric relevant atat cu produsul, cat si cu clientul.
Pretul de vanzare in numerar al unei astfel de papusi este de 100 USD. Costul de productie este de 75
uSD.

2.4.7 Exemplul 3: clientul ofera finantare

Pe 1 2prilie 20X2 BIG MACHINE incheie un contract cu un client pentru a vinde o masina.
Contractul permite 2 plati alternative: 8.000 USD acum sau 10.000 USD in 2 ani CAND masina va fi livrata.
Clientul alege sa plateasca 8.000 USD
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2.4.8 Alocarea pretului tranzactiei obligatiilor de performanta (Preturile de vanzare de sine statdtoare)
— REGULA

Pretul tranzactiei trebuie sa fie alocat fiecarei obligatii de executare

Regula generald este sa utilizati pentru a aloca

pretul tranzactiei.

Pentru a estima preturile de vanzare de sine statatoare, o entitate poate utiliza:

Preturile de vanzare de sine statdtoare sunt evaluate la si nu sunt

2.4.9 Exemplul 4: Masind mare

BIG MACHINE vinde 3 masini (1, 2 si 3) unui client pentru 1 milion USD.

Masinile vor fi livrate in 3 momente diferite.

BIG MACHINE vinde de obicei masina 1 si pretul de vanzare independent pentru aceasta masina este de
500.000 USD, dar masinile 2 si 3 sunt complet noi pentru BIG MACHINE.

Masina 2 este produsa de alti concurenti si BIG MACHINE poate considera, pe baza preturilor ajustate
ale concurentului, ca pretul independent pentru Masina 2 este de 300.000 USD.

Masina 3 nu a fost fdcutd niciodata de altcineva, asa ca BIG MACHINE considera ca cea mai bund
estimare pentru pretul sau independent este ,,cost + marja” si evalueaza pretul independent la 600.000
USD.
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%
NAcum este timpul s& v verificati intelegerea. Notati raspunsurile dvs. la chestionar:
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2.5 RECUNOASTEREA VENITURILOR

2.5.1 Cerinte standard

Standardul cere ca venitul sa fie recunoscut numai atunci cand entitatea

obligatia de performanta alocata de catre bunul/serviciile promise clientului.
Un bun/serviciu este considerat a fi transferat atunci cand clientul obtine asupra
acestuia.

Controlul unui activ = capacitatea de a:

- folosirea si obtinerea de beneficii din activ,

v

- sd altora din folosirea bunului/serviciilor si primirea

din bunul/serviciile.

Evaluarea transferului de control trebuie facuta din perspectiva

2.5.2 Obligatie de executare indeplinitd in timp

Controlul este considerat transferat in timp daca este indeplinit unul dintre urmatoarele criterii:

a) Clientul Si beneficiile oferite

de performanta entitatii pe masura ce entitatea efectueaza SAU

b) Performanta entitatii sau un activ pe care clientul 1l
ca activ este sau SAU
c) Performanta entitatii creeaza un activ cu o utilizare pentru entitate, iar
entitatea are un drept de la plata pentru performanta realizata pana
in prezent

Daca obligatia de executare nu este indeplinitda 1n timp, aceasta este indeplinita

n timp.
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2.5.3 Masurarea progresului (metode furnizate de standard)

Daca performanta este consideratd satisfacuta de-a lungul timpului, standardul cere entitatii sa aleaga

o metoda de recunoastere a veniturilor pentru a masura progresul care trebuie

aplicat obligatiilor de performanta similare in circumstante similare.

Tn cazul in care circumstantele se modificd in timp si entitatea trebuie s3 isi actualizeze masurarea
progresului pentru a reflecta orice modificare a rezultatului obligatiilor de performantd, aceasta trebuie
sa fie considerata si contabilizatd ca o modificare a contabilitatii conform IAS
8.

Standardul permite modificari ale estimarilor, dar NU ale metodei.

Daca o entitate nu are o baza pentru a masura progresul, venitul
fi recunoscut progresul este masurat in mod rezonabil.

Cu toate acestea, daca entitatea poate determina ca va fi suferita o pierdere, standardul cere

entitdtii s3 veniturile suportate PANA

cand entitatea poate masura progresul catre indeplinirea obligatiei de performanta.

Standardele oferd 2 metode de recunoastere a veniturilor atunci cand obligatia de performanta este
ndeplinitd in timp:
- Metoda de introducere:

- Metoda de iesire:
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Ca un procedeu practic pentru aceastd metoda, daca entitatea are dreptul la o contraprestatie de la

client intr-o suma care corespunde cu valoarea pentru client a performantei

entitatii realizate pana in prezent, entitatea poate recunoaste ca venit suma pe care o are dreptul. la

2.5.4 Exemplu

Tn 20X2 noiembrie, o entitate incheie un contract cu un client pentru a renova o cladire si a instala un
nou lift pentru o suma totala de 5 milioane USD .

Obligatia promisa (renovare + montaj lift) este considerata o SINGURA performanta ce trebuie
indeplinita DE-A-TIMP.

Entitatea actioneaza ca PRINCIPAL in ceea ce priveste instalarea ascensorului deoarece obtine controlul
asupra ascensorului inainte de a fi transferat catre client.

Costul estimat este de 4 milioane USD (inclusiv costul liftului de 1,5 milioane USD)

Entitatea utilizeazda metoda de intrare bazata pe costul suportat pentru a-si masura progresul catre
indeplinirea obligatiei de performanta.

In decembrie, entitatea a achizitionat liftul (cost 1,5 milioane USD) si a suportat alte costuri de 500.000
usD.

Liftul va fi instalat n iunie 20X3, deci nu exista nicio obligatie de performanta satisfacutd, dar odata

cumparat pe site-ul clientului, acesta devine proprietatea clientului, iar entitatea este sigurd ca nu va
avea nicio pierdere din achizitia ascensorului.

23

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




2.5.5 Controlul transferat la un moment dat

Daca obligatia de executare este indeplinitd la un moment dat => controlul este transferat

Unii indicatori ai transferului de control sunt:

1) Entitatea are

2) Clientul are

3) Entitatea are

4) clientul are

5) clientul are

2.5.6 Obligatii de garantii — reguld generala

Exista 2 tipuri de garantii:
- Care promit clientului ca produsul livrat este asa cum este specificat in contract (garantii ,de tip

") — ca o obligatie de executie distincta

- Aceasta ofera clientului un serviciu in plus fata de asigurarea ca produsul este asa cum este

specificat in contract (garantii ,de tip ") - cao

obligatie de performanta distincta.

Pentru a evalua tipul de garantii, trebuie luati in considerare 3 factori:

1. Daca garantia este

2. perioada de acoperire a garantiei

3. sarcinile pe care entitatea promite sa le indeplineasca
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2.5.7 Obligatii de garantii combinate — exemplu

O companie produce si vinde calculatoare care includ o garantie de tip asigurare pentru primele 90 de
zile de la vanzare si o garantie de tip service — pentru a repara/inlocui orice piesa de computer care s-a
stricat in cei 4 ani dupa primele 90 de zile de la vanzare.

Pretul total este de 3.600 USD, iar entitatea evalueaza ca pretul de sine statator pentru computer este
de 3.200 USD, iar pretul independent pentru garantia de service este de 400 USD.

Costul de productie al unui computer este de 1.440 USD si, pe baza experientei, costul asteptat al
»garantiei-asigurare” este de 200 USD.
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2.5.8 Cerinte (generale) de prezentare

Tn urma unui contract cu un client, este posibil s3 avem active si datorii contractuale.

Activele contractuale si pasivele contractuale trebuie prezentate in situatia

situatiei financiare.

Activele contractului trebuie separate de

Activele contractuale si pasivele contractuale trebuie prezentate separat ca Si

Dupd recunoasterea initiala, creantele si activele contractuale sunt supuse evaluarii

conform IFRS 9.

Tn cazul méarfurilor vandute cu ,drept de returnare”, standardul cere ca valoarea contabild a activelor

returnate sa fie TInregistratda ca si sa fie prezentatd
din inventar si, de asemenea, sa fie supusa testarii , separat

de stoc. .

Datoria de rambursare trebuie prezentata din activul corespunzator.

Atunci cand un contract prezinta o componenta de finantare, suma alocata componentei de finantare

trebuie prezentata (ca cheltuiala/venit cu dobanzi) din venitul recunoscut.

Cheltuielile/veniturile cu dobanzile trebuie recunoscute pe parcursul perioadei de finantare folosind
metoda dobanzii efective (IFRS 9).

Standardul cere dezvaluirea separata a soldului costurilor capitalizate (pentru obtinerea si indeplinirea
unui contract), valoarea amortizarii si pierderile din depreciere recunoscute in timpul perioadei.

26

Nicio parte a acestui document nu poate fi reprodusa sau transmisa fara permisiunea prealabila scrisa a MTA PRO
Consulting. Daca nu aveti dreptul la acest material sau daca copiati sau distribuiti acest material sau parti ale
acestui material fara acordul IM Consulting, va faceti responsabil pentru furtul de proprietate intelectuala.




2.5.9 Contracte anulabile versus contracte neanulabile

La 1 ianuarie - o entitate incheie un contract anulabil pentru a vinde bunuri de 1.000 USD unui client.

Clientul trebuie s3 plateascd in avans, la 1 februarie dar plateste la 1 martie, iar bunurile urmeaza s& fie
transferate pe 1 @°rilie;
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2.5.10Activele contractuale

La 1 @anuarie o entitate incheie un contract pentru a vinde produsele A si B unui client pentru 1.000 USD.
Produsul A trebuie transferat la 1 f°@e produsul B la 1 M€ jar plata trebuie efectuata la primirea
produsului B pe 5 martie

Pretul tranzactiei este alocat: 300 USD pentru produsul A si 700 USD pentru produsul B.

%
N\ Acum este timpul s3 va verificati intelegerea. Notati rdspunsurile dvs. la chestionar:
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